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Hedef Bolge: Almanya, Isvicre ve Avusturya




Basarili bir yurtdisi girisimi icin gerekli kiime/Cluster calismasi

Showroom — Projemize Yaklagim
(Bu kiime (Cluster) projesi, Almanya pazarina basarili bir girig icin tasarlanmigtir)

>>> (Yeni) pazarlara girmek bir SURECTIR !
Sureci baglatmak veya pazar girmek/ pazarpayini korumak icin piyasada mevcut olmak gerek.

Yani ....

» Hedef pazarlardaki gelismeler surekli takip edilmeli,

» Trendler, ekonomik dénguler ve yasal gereklilikler devamli izlenmeli,

> Uriin, satis veya lojistik stratejiler, mevcut sistemlere hizli adapte olabilmeli, 6rn. Just in Time c¢alisma
sistemi icinde vs.....

Boylece ....
> Operatif hizmet veren AKTORLER genis pazar bilgi ve deneyimine sahip olmal,
» Pazari cok yakinda takip etmeli - Pazarlar devamli hareket icinde. Yan

yeni RAKIPLER,

yeni KANUNLAR ve

yeni FIYATLAR karsi karsiyadir.

Karsilagstirma: Mevcut Yurtdisi Kimeleme Proje galigmalar - genelde:

>Surelidir: Bu tir projeler en fazla 2 yil ile sinirhdir.

>Cok destinasyonyni anda : Proje dahilinde 3 ile 4 destinasyon (Devletler) programa dahil edilir.

>Punkuel: Kime formati genelde punktueldir. Agirlkli olarak Ticaret heyet, Matching, fuarlar gibi araglardan olugur.

Sorun:
>Katilimci firmalar adina katilan elemanlarda dil ve interkultirel bilgi eksikligi ortaya gikabilir.
>Hedef Piyasalar uzaktan takip edili:r ve boylece Uriin, Rekabet, Trends, Toplumsal konjiiktiir uzaktan izlenir vs.




SHOWROOM Projesl w

Bu "Showroom" Marketing projesi, Urtn portfoyleri ile ile rekabet etmeyen (%80), en
fazla 15 KOBI'ye yonelik bir pazarlama konseptidir. Amag, Alman pazarina girisi
daha verimli ve surdurulebilir hale getirmektir.

Bu calisma ile, KOBl'lerin "Global Playerlerin® sahip olduklari avantajlarini
dengelemeleri, hedef pazarlari ve potansiyel musterileri ile B2B iligkileri kurmalari,
“punktuel outlet” ve benzeri imkanlar ile B2C ortami olusturarak dogrudan pazara
giris firsatlari yaratmalarini saglamak. Turk ve Alman devletlerinin sundugu tim
finansman ve tesvik imkanlarindan yararlanmak.

Avantaj AG sahibi Dr. Anmet Ertekin, 1992 yilindan beri danigmanlik hizmeti veren
ve blnyesinde bluyilk bir profesyonel "uzman havuzu" (Experten Pool) bulunan bir

kurulustur ve bu da projenin basarili olacaginin garantisidir.

Showroom size Almanya'da bir iletisim adresinizin olmasini ve Turk
firmalanyla is yapmak isteyen Alman firmalarn icin glven verici bir ortam
sunacaktir!
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1- Sirket
Secimi

5- Trend
Tesbiti

4-Yan
Hizmetler
2-Urin
3-Satis Portfoyl

Aktiviteleri



Proje

SHOWROOM vyapisi

T

ALMANYA SANAYI MERKEZI

Merkezi konum ve Ulasim olannaklari
Stuttgart Merkez (Havaalani, Gar vs)

KURUMSAL PARTNER ILISKILERI

Partner Sirket bazi
Bireysel Sunum bdéltmleri
Ortak gorisme imkanlari

PROFESYONEL BAKIS

Ortak profesyonel Back ve Front ofis, Tel merkezi
Ortak butce vs

SHOWROOM - FORMATI VE KONUMU

250- 500 gm Buro (Brans edeksli), Modern design
kullanisli, modern ve guizel design, donanim ve
teknik ekipman




Turkiye nin Showroom Projelerine yonelik Tesvik programlar

Tiurk Markasi imajiyla ihracatinda Devlet Tegvikleri Kurum ve KOBI lere: (Update bilgilere ihtiyac vardir!)

Birlik ve Kurumsal yapilara:

Destek Suresi: Destek kapsamina alindiklari tarihten itibaren en fazla dort yil

Birliklere : % 80 oraninda ve yillik en fazla 400.000 ABD Dolari

Uretici Dernekleri ve Uretici Birliklerine: % 50 oraninda ve yillik en fazla 100.000 ABD $
Sirketlere (Destek kapsamina alinan markalart ile ilgili)

= Gerceklestirecekleri tanitim, reklam ve pazarlama faaliyetlerine (gorsel ve yazili tanitim, show, defile, dlke
imaj kampanyasi, showroomdaki drtin tanitimi, pazar arastirmasi, sponsorluk, marka-promosyon ajansi
\Be Istratejik danigsmanlik giderleri vb.) iliskin harcamalari, % 50 oraninda ve yillik en fazla 300.000 ABD
olari,
" Urlnlerinin satisi amaciyla agmis olduklari ve/veya agacaklari showroomlar ve/veya farkli markalarin
satildigi showroomlarda yer alan trlnlerine iliskin ddeyecekleri kira ve/veya komisyon harcamalari, % 50
oraninda ve yillik en fazla 200.000 ABD Dolari

Turk Markasi imajiyla ihracatinda Devlet Tesvikleri

Arastirma-Geligtirme (Ar-Ge) Yardimi: Bu destek ile Dig Ticaret Mistesarligi tarafindan, sanayi kuruluslarinin
sadece Arastirma-Gelistirme projeleri kapsaminda izlenip degerlendirilebilinen giderlerinin en fazla %60
oraninda karsilanmasi veya bu projelere sermaye destegi saglanmasi amacglanmaktadir.

— Cevre Maliyetlerinin Desteklenmesi: Bu destek, KOBFP’lerin Tilrk Standartlan Enstitisu ile akredite edilmis
kuruluslardan, kalite giivence sistemi belgeleri (ISO 9000 serisi), ¢cevre yonetim sistemi belgeleri (ISO
14000), CE isareti ve uluslar arasi nitelikteki diger kalite ve ¢evre belgelerinin alinmasi igin yaptiklari,
belgelendiriimis harcamalarinin en fazla %50’nin karsilanmasini kapsamaktadir.

Pazar Arastirmasi Destegi: Bu destek ile, igletmelerin, potansiyel pazarlar hakkinda bilgi saglamasi, pazarlara
giris konusunda karar vermelerinde yardimci olmak ve KOBI ve Sektorel Dig Ticaret Sirketlerinin uluslar
arasi isbirligini saglamaya yonelik olarak uluslar arasi diizeyde diizenlenen faaliyetlere katiminin
desteklenmesi

— Yurt Digsinda Milli veya Bireysel Dizeyde Gergeklestirilen Fuar Katilmlarinin Desteklenmesi: Bu destegin
amacil, yurt disinda dizenlenen fuarlara katilimin arttirlmasi icin gerekli destegin saglanmasidir

— Yurtdisinda Ofis-Magaza Acma, isletme ve Marka Tanitim Faaliyetlerinin Desteklenmesi

— Tirk Uriinlerinin Yurtdisinda Markalagmasi, Tanitim ve Tutundurmasi ile Turk Mali imajinin Yerlestiriimesine
Yonelik Faaliyetlerin Desteklenmesi Hakkindaki Teblig Kapsaminda Turquality-From Turkey ibaresinin
Kullandiriimasi.




SIZIN TURKIYE - AVRUPA / ALMANYA KOPRUNUZ - Avantaj AG

Proje tanitimiicin bizi arayiniz !

Proje tanitimi Analog veya Dijital olarak gercgeklesebilir.

Tesekkdurler .....

lletisim Bilgileri

Avantaj] AG

Doggenburgstrasse 8

D-70193 Stuttgart

Tel. 0711 273 906 64
Fax 0711 273 960 63

a.ertekin@avantaj.de
www.avantaj.de

Dr. Ahmet Ertekin




